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Nota:

Ainformacdo financeira consolidada contida neste reporte é nao-auditada e esta baseada em Demonstragdes Financeiras preparadas de acordo com
as Normas Internacionais de Relato Financeiro ("IAS/IFRS"), emitidas pelo International Accounting Standards Board ("IASB"), tal como adoptadas
pela Unido Europeia.
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Destaques

= Receitas Consolidadas de 406,9 milhdes de euros

= EBITDA de 124,5 milhdes de euros

= EBITDA-CAPEX Operacional de 65,6 milhdes de euros

= Resultado Liquido de 38,1 milhdes de euros

= FCF alcanga 26,7 milhdes de euros (excluindo impactos extraordinarios)
= Racio de Divida Liquida face ao EBITDA de 1,5x

‘0 2T12 foi o décimo sexto trimestre consecutivo com crescimento anual da nossa rentabilidade, evidenciando a
consisténcia do sélido desempenho financeiro da Sonaecom.”

“A diferenciac@o através da prestacdo de servicos de elevada qualidade é um dos pilares da nossa estratégia. A Optimus,
a par de um nivel crescente de eficiéncia, tem sido reconhecida em duas dreas fundamentais: a nossa rede destaca-se
em termos de qualidade, quer no 26, quer no 3G e alcangdmos, pelo segundo ano consecutivo, o primeiro prémio de
‘Best in Customer Service - EMEA".”

“Na SSI obtivemos um aumento das receitas e da rentabilidade, impulsionado pelo desempenho da WeDo, com o
crescimento em Receitas de Servicos a superar a queda na Venda de Equipamento.”

Angelo Paupério, CEO da Sonaecom

0 nosso negocio

No 1S12, as Receitas da Sonaecom beneficiaram do desempenho positivo da area de Software e Sistemas de
Informacao (SSI), com as Receitas de Servigos do 2T12 a superar a quebra na Venda de Equipamento. A evolugao das
Receitas Consolidadas, aliada a redugdo de custos, permitiu-nos aumentar o EBITDA em 6,1%, para 124,5 milhdes de
euros. Em resultado de um desempenho consistente na geracdo de cash, o FCF, deduzido de efeitos extraordinarios,
ascendeu a 26,7 milhdes de euros, representando um aumento de 21,9% quando comparado com os 21,9 milhdes de
euros gerados no 1S11. Também o Resultado Liquido evoluiu 19,9% face ao mesmo periodo, alcangando 38,1 milhdes de
euros.

Neste semestre, a rentabilidade operacional da Optimus manteve a tendéncia de crescimento, aumentando 5,0% face
ao ano anterior, para 1219 milhdes de euros, fruto das iniciativas de otimizacdo implementadas. Em particular,
destacamos a margem EBITDA do negocio Movel de 454% do 2T12, 52pp acima do 2T1l. Na sequéncia da
implementacao da rede 4G, o CAPEX Operacional aumentou 19,5%, para 47,9 milhdes de euros.

Na SSI, apos a aquisicao da Connectiv Solutions nos EUA, em abril de 2012, a WeDo Technologies foi ja selecionada por
um dos maiores operadores maoveis locais para fornecimento de servicos de suporte na area de business assurance.

No 1512, as Receitas Internacionais da WeDo representaram 69,4% do total de Receitas, aumentando 5,0% face ao
1S11.

Ao longo de 2012, continuaremos a gerir o impacto ja visivel do atual contexto macro-econémico nos niveis de
consumo, continuando a reforgar a nossa posicdo competitiva.
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1. Resultados Consolidados

Volume de Negdcios

No 1S12, o Volume de Negdcios Consolidado

ascendeu a 406,9 milhdes de euros, 4,3% 4254 11,7

abaixo do 1S11, manifestando  uma -68 4063
desaceleragdo face a queda de 6,2% registada -3.0%
no 1T12. Esta melhoria beneficiou de um

crescimento do Volume de Negacios da SSI,

com a evolucdo das Receitas de Servigo a

superar o declinio das Vendas de Equipamento.

A evolugao do Volume de Negécios Consolidado ol e de Vemfoede 1o

é resultado de uma queda de 3,0% nas Receitas Senvicos . Equipamentos

de Servicos e de uma queda de 18,6% nas

Vendas de Equipamento. A evolugdo negativa ao nivel das Receitas de Servigos foi motivada pela queda das Receitas de
Servigos da Optimus, devido ao efeito das tarifas reguladas (tarifas de terminagdo mavel e tarifas de roaming-in) e pelo
ambiente de austeridade vivido em Portugal. A evolu¢do negativa ao nivel das Vendas de Equipamentos é justificada
pela divisdo da SSI, principalmente devido ao desempenho da Bizdirect, consequéncia do final do programa e-iniciativas
e do contexto macroecondémico.

-18,6%

Custos Operacionais
Os Custos Operacionais diminuiram 8,0% entre

g 3124 -252
01S11 e 01512, para 287,4 milhdes de euros. .
Esta reducdo e justificada pelo plano de L1 -1 +68 2874
otimizacdo implementado nos Ultimos anos na -13.5% +11%  145%  -299%

Optimus e pelo menor Custo das Mercadorias
Vendidas, registado na SSI.

Com o plano de otimizagdo em curso na
Optimus, a empresa tem vindo a reduzir a sua

estrutura de custos, conseguindo, 1511 Movel Fixo SSI Outros e Elim. 1512
paralelamente, importantes melhorias nos

varios indicadores-chave.

Entre 0 1S11 e 01S12, os Custos Operacionais como percentagem do Volume de Negocios diminuiram 2,9pp.

EBITDA

O EBITDA Consolidado aumentou 6,1%, para os

1245 milhdes de euros, tendo mais do que +50 +09 +1,2 +0,0 124,5
compensado a tendéncia de queda do Volume de 1174 +14.0% +357%

Negécios Consolidado, com todas as areas de +4.5%

negocio a contribuir positivamente entre os dois

periodos.

A margem EBITDA aumentou 3,0pp, de 27,6%

para 30,6%, sendo de realcar que a margem
EBITDA do negdcio Moével atingiu os 45,4% no 1511 Movel Fixo SSI Outrose Elim. 1512
2T12.

Resultado Liquido

0O Resultado Liquido atribuivel ao Grupo

ascendeu a 38,1 milhdes de euros, um aumento +71 -11 10 +1,3 +0,0 381
de 19,9% quando comparado com o 1S11, em :

resultado, sobretudo, de uma melhoria do 318

desempenho ao nivel do EBITDA.

A evolucdo do Resultado Financeiro Liquido

advém de Custos Financeiros mais elevados,

consequéncia de um maior nivel médio da divida

liquida e de um maior custo da divida.

Apesar de os Resultados antes de Impostos
serem superiores este semestre, a rubrica de Impostos apresentou um custo de 6,6 milhdes de euros no 1512, face aos
7,9 milhdes de euros no 1S11, devido ao reconhecimento adicional de Impostos Diferidos Ativos.

1511 EBITDA Dep.e Amort. Res.Fin.Lig. Impostos  Int. Min. 1512
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CAPEX Operacional

Durante 01512, o Capex Operacional aumentou
9,7% face ao periodo homologo, resultado dos
investimentos na rede 4G no negdcio Mavel.
Adicionalmente, a Optimus continuou a
implementar solugdes que permitem a reducao
de custos de backhaul, assim como a reducao
da dependéncia da infra-estrutura de terceiros.
0O Capex Operacional como percentagem do
Volume de Negdcios aumentou 1,9pp face ao
periodo homdlogo, para 14,5%, resultado do
ciclo de investimentos na rede 4G.

Estrutura de Capital

A Divida Liquida Consolidada atingiu os 367,8
milhdes de euros, que compara com 3558
milhdes de euros obtidos no 1T12. Esta
evolugdo justifica-se pela distribuicao de
dividendos de 25,2 milhGes de euros
compensada pela geracdo positiva de FCF.

A Divida Liquida do 1S12 aumentou 24,7% face
ao 1511, impactada sobretudo pelo pagamento
de 83,0 milhdes de euros relativo a aquisi¢ao de
espectro. O racio da Divida Liquida face ao
EBITDA aumentou de 1,3x para 1,5x no 1512,
consequéncia de um maior nivel de Divida

+7.8 -2,3

-0.8 +0,5 58,9
53,7 -19,4% L
+19,5% ' -45,4%

1511 Mével Fixo SSI Outros e Elim.  1S12

476,8

3678

1,5x

M DividaBruta
M Divida Liquida
--®- Divida Liquida/EBITDA

1511 1512

Liguida, ndo totalmente compensado pelo desempenho positivo do EBITDA.
No 1512, as linhas de crédito disponiveis ascenderam a 549,0 milhdes de euros, enquanto o custo médio all-in da divida

atingiu os 3,25%.

Free cash flow (FCF)

0 FCF atingiu os 72,3 milhGes de euraos negativos no 1S12, impactado (i) pelo pagamento de 10,0 milhdes de euros
relativo a operagao de securitizagag; (i) pelo pagamento de 83,0 milhGes de euros, durante o més de janeiro, relativo a
aquisicao do espectro; e (iii) por um pagamento de 6,0 milhdes de euros, relativo a aquisi¢ao da Connectiv Solutions, no

final de abril de 2012.

Excluindo estes efeitos, o FCF do 1512 ascendeu a 26,7 milhdes de euros positivos, um aumento de 21,9% face aos 21,9
milhdes de euros alcangados no 1511 (excluindo a operagao de securitizagao).
No 2T12, os 8,8 milhdes de euros relativos ao pagamento extraordinario de IVA foram recuperados, anulando o impacto

negativo registado no 1T12.
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2. Optimus

* EBITDA da Optimus alcanga 121,39 milhdes de euros, +5,0% face ao 1S11
* Margem EBITDA do negdcio Mével de 45,4% no 2T12, 5,2pp acima do 2T11
* Receitas de Dados a representar 32,8% das Receitas de Servicos do Mével

A experiéncia do consumidor como elemento estratégico de diferenciagao

A Optimus tem vindo a alcancar melharias significativas em varios indicadores de qualidade da rede e do servigo ao
cliente enquanto, em simultaneo, se tem vindo a tornar numa operagao mais eficiente.

Numa publicagdo de maio de 2012, na sequéncia de uma avaliacao efetuada pelo ICP-Anacom aos servigos moveis e a
cobertura de rede em Portugal, a Optimus viu reconhecida a lideranga das suas redes 2G e 3G nas zonas urbanas.
Também em maio de 2012, pelo terceiro ano consecutivo, o servigo ao cliente da Optimus foi distinguido pela APCC
com os prémios da categoria de telecomunicagdes.

Ja em julho de 2012, a equipa de servigo ao cliente da Optimus participou no ‘2012 World Contact Center Award',
alcancando pelo segundo ano consecutivo o primeiro prémio na categoria de ‘Best in Customer Service - EMEA', a mais
relevante e abrangente de todas as categorias a concurso, naguele que é tido como o mais importante prémio
internacional nesta area.

2.1. Negdcio Mével da Optimus
No 2T12, tal como antecipado, a diminui¢cdo das Receitas de Clientes da Optimus acelerou, em resultado do impacto das
medidas de austeridade em Portugal. Apesar desta pressao, a margem EBITDA ascendeu a 43,8%, beneficiando com as
eficiéncias alcangadas com o plano de otimizagdo em curso. Este indicador, para além de constituir uma das margens
mais altas entre os terceiros operadores Europeus, aproxima a Optimus da sua concorréncia direta.

2.11. Indicadores Operacionais

NEG. MOVEL - INDIC. OPERACIONAIS 2T11 2T12 A12/11 1712 AT/T 1511 1S12 A12/11
Clientes (EoP) (000) 35864 35650 -06% 36099 12% 35864 35650 -06%
Clientes pré-pagos ('000) 23787 2.364,3 -0,6% 2.3985 -14% 23787 2.364,3 -06%
Clientes pos-pagos ('000) 12077 12006 -06% 12113 -0.9% 12077 12006 -06%
Novos Clientes ('000) -194 -449 -1316% -295 -522% -17.7 -74h
Receitas Dados como % Rec. Servigos 32,.8% 32,.8% 0,0pp 313% L4pp 32,0% 32,0% 0,0pp
Receitas Dados ndo SMS como % Rec. Dados 77.2% 76,6% -0,6pp 76,4% 0,1pp 77.0% 765% -0,5pp
Total #SMS/més/Cliente 428 419 -21% 406 32% 425 412 -30%
MoU® (min.) 1271 1234 -29% 1222 1,0% 1263 1228 -28%
ARPU® (euros) 130 120 73% 120 -0.1% 128 120 -6.1%
Cliente 113 106 -61% 106 -0.2% 111 106 -4.8%
Interligagao 17 14 -152% 1433 0,8% 17 14 -14,8%
ARPM® (euros) 010 010 44 5% 010 11% 010 010 -35%

(1) Minutos de Utilizagao por Cliente por més; (2) Receita Média Mensal por Utilizador, (3) Receita Média por Minuto.

Base de Clientes

A base de subscritores da Optimus ascendeu a 3,57 clientes, diminuindo 0,6% face ao 1511, em resultado do efeito do
final do programa e-iniciativas e do impacto causado pelas medidas de austeridade em Portugal, especialmente no
segmento pessoal.

No 1512, a receita média mensal por cliente (“ARPU") foi de 12,0 euros, estabilizando face ao 1T12, diminuindo, porém,
0,8 euros quando comparada com o 1S11. Esta evolugdo deveu-se a uma combinacdo de menores Receitas de
Interligacdo, que diminuiram de 1,7 euros para 1,4 euros, e uma menor facturagdo média por cliente, que diminuiu de 11,1
euros para 10,6 euros. Os minutos de utilizagdo por cliente por més diminuiram 2,8% face ao periodo homalogo, para
123 minutos.
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Receitas de Dados e Banda Larga Mével

No 1S12, as Receitas de Dados representaram 32,0% das Receitas de Servigos, estabilizando face ao 1S11. Esta
evolucdo foi impulsionada pelo nivel de adogdo de smartphones e pela utilizagdo mais intensiva desta tipologia de
terminais mdveis, compensando o impacto causado pelo final do programa e-iniciativas. N3o obstante, o nivel de
penetracao de smartphones é ainda relativamente baixo em Portugal, representando, como tal, uma importante
oportunidade de crescimento. O peso das Receitas de Servigos de Dados (excluindo Receitas de SMSs) manteve-se
relativamente estavel entre os dois periodos, diminuindo 0,5pp, apesar do impacto criado pelo final do programa e-
iniciativas.

2.1.2. Indicadores Financeiros

Milhdes de Euros

NEGOCIO MOVEL - DEM. RESULTADOS 2T11 2T12 A12/11 1712 AT/T 1S11 1S12 A12/11
Volume de Negdcios 142.9 1310 -8,3% 131,5 -0,4% 280,3 262,5 -6,4%
Receitas de Servico 1361 1257 -76% 1270 -10% 2694 2526 -6,2%

Receitas de Clientes 1182 1106 -6,4% 1119 -12% 2339 2224 -4,9%

Receitas de Operadores 179 151 -15,5% 151 -01% 356 302 -14,9%
Vendas de Equipamento 6,9 53 -22.2% 45 18,3% 109 9.8 -9,9%
Qutras Receitas 8,3 7.8 -6,0% 6,8 14,6% 17,0 14,6 -14,1%
Custos Operacionais 937 79,3 -15,4% 829 -4.4% 187.4 162,2 -13,5%
Custos com Pessoal 125 101 -19.2% 120 -161% 258 221 -14.4%
Custos Diretos de Servigos Prestados!) 338 286 -152% 295 -30% 699 581 -16.9%
Custos Comerciais® 197 137 -30,2% 136 1.2% 36,6 273 -25,3%
QOutros Custos Dperacionais(z) 278 268 -34% 278 -36% 551 547 -0,7%
EBITDA 57,5 59,5 3,5% 55,4 7.5% 109,9 14,9 4,5%
Margem EBITDA (%) 402% 454% 5.2pp 421% 3.3pp 392% 43.8% 4,6pp
CAPEX Operacional® 230 281 22.0% 198 416% 401 479 195%
CAPEX Oper.como % Volume Negacios 16,1% 214% 5,3pp 151% B6.4pp 14,3% 18.2% 39pp
EBITDA - CAPEX Operacional 345 315 -8.8% 355 -115% 698 67,0 41%
CAPEX Total 230 291 26,5% 198 46,9% 401 489 21.9%

(1) Custos Diretos de Servios Prestados = Interligagdo e contetdos + Circuitos Alugados + Outros Custos de Operacao de Rede; (2) Custos Comerciais = Custos das Mercadorias Vendidas +
Custos de Marketing e Vendas; (3) Outros Custos Operacionais = Servicos Subcontratados + Despesas Gerais e Administrativas + ProvisGes + Outros Custos; (4) Capex Operacional exclui
Investimentos Financeiros.

Volume de Negdcios

0 Volume de Negoécios do Mével diminuiu 6,4% no 1S12, para 262,5 milhdes de euros, devido a um menor nivel de
Receitas de Servicos e de Vendas de Equipamento. As Receitas de Servigos decresceram devido a uma combinacao de
menores Receitas de Clientes e menores Receitas de Operadores. Tal como ja antecipado, as Receitas de Clientes
diminuiram 4,9% entre 0 1S11 e 0 1S12, para 222,4 milhdes de euros, devido ao final do programa e-iniciativas e devido
ao impacto negativo das medidas de austeridade nos niveis de consumo, especialmente no segmento pessoal. As
Receitas de Operadores diminuiram 14,9% entre 0 1S11 e 0 1S12, para 30,2 milhdes de euros, consequéncia de menores
tarifas reguladas, tarifas de terminagdo movel e roaming-in.

Custos Operacionais

Em resultado do programa de eficiéncia da Optimus, com vista a criar uma organizagdo mais otimizada, os Custos
Operacionais diminuiram 13,5% face ao periodo homologo do ano anterior, para 162,2 milhdes de euros, beneficiando de
(i) uma diminuicdo de 16,9% nos Custos Diretos de Servigos Prestados, devido a um menor nivel de circuitos alugados e
custos de rede, consequéncia da maior independéncia da Optimus em relagdo a infra-estrutura alugada, e, ainda, devido
a menores Custos de Interligacdo, consequéncia dos niveis atuais de tarifas de terminagdo mavel e; (i) uma diminui¢ao
de 25,3% nos Custos Comerciais, devido a menor Custo das Mercadorias Vendidas (consequéncia de menores Vendas de
Equipamentas) e, principalmente, devido a menores Custos de Publicidade.

EBITDA

0 EBITDA do Mdvel aumentou 4,5% face ao 1511, para 114,9 milhdes de euros, totalmente motivado por uma diminuicao
de 14,6% nos Custos Operacionais.

A margem EBITDA ascendeu a 43,8% no periodo, aumentando 4,6pp em relagdo a margem de 39,2% alcancada no
1S11.

O EBITDA-CAPEX QOperacional diminuiu 4,1% face ao 1S11, devido ao aumento de 19,5% no CAPEX Operacional,
consequéncia do desenvolvimento da rede de 4G.
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2.2.Negdcio Fixo da Optimus

No 1512, a Optimus continuou a atingir um desempenho positivo no segmento de Corporate e PMEs, crucial na nossa
estratégia. Com um posicionamento integrado e convergente, de forma a responder as necessidades do mercado, a
Optimus tem continuamente introduzido melhorias significativas no seu portfolio de produtos.

No segmento Residencial, a Optimus continuou a aumentar a sua base de clientes de FTTH, que cresceu quase 50%
face ao periodo homélogo de 2011, alcangando uma taxa de penetracdo de servigos 3P acima de 80%.

2.2.1. Indicadores Operacionais

NEG. FIXO - INDIC. OPERACIONAIS 2T11 2T12 A12/11 1712 AT/T 1511 1512 A12/11
Total de Acessos 388.915 354.449 -8,9% 363.965 -2,6% 388.915 354449 -8,9%
Corporate e PME's 154,651 155.143 0.3% 155.246 -0,1% 154.651 155.143 0.3%
PTSN/RDIS 110.296 111039 0,7% 111136 -01% 110.296 111039 0,7%
Banda Larga 36.122 32472 -101% 33545 -32% 36122 32472 -101%
QOutros 8233 11632 41,3% 10565 101% 8233 11632 413%
Residencial 234.264 199.306 -14,9% 208.719 -4,5% 234.264) 199.306 -14,9%
PTSN/RDIS 112.044 88147 -21,3% 94.059 -6,3% 112.044 88147 -21,3%
Banda Larga 89300 74.229 -16,9% 78.017 -49% 89300 74229 -16,9%
v 32920 36.930 122% 36643 0.8% 32920 36.930 122%
Receita Média por Acesso - Retalho 238 234 -19% 230 16% 24,0 232 -3.3%

Base de Clientes

A Optimus continuou a aumentar a sua presenca no segmento de Corporate e PMEs, com o nimero de acessos a
aumentar 0,3%, para 155 mil. Neste segmento, para além de servicos de voz e banda larga, a Optimus presta também
um ndmero crescente de e-services, tais como e-fax ou e-backup a PMEs e, ainda, conetividade através de linhas
dedicadas e ligacdes VPN a grandes empresas.

O numero total de acessos diminuiu 8,9%, para 354 mil, impulsionado por uma reducdo de 14,9% no segmento
residencial. A evolugdo do nimero de acessos neste segmento foi influenciada pela decisdo de abandonar a aquisicao
de clientes através da infra-estrutura de cobre do operador incumbente, implementada em 2011.
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2.2.2. Indicadores Financeiros

MilhGes de Euros

NEGOCIO FIXO - DEM. RESULTADOS 2T11 2712 A12/11 1712 AT/T 1511 1512 A12/11
Volume de Negdcios 52,2 55,4 6.0% 53,4 3.7% 106,9 108.8 1,7%
Receitas de Servigo 521 538 32% 52.4 26% 106,7 106,2 -05%

Receitas de Clientes 26,6 236 -115% 24,0 -17% 54,3 475 -125%

Receitas de Operadores 254 302 18,7% 284 6.2% 524 586 12,0%
Vendas de Equipamento 01 16 - 10 59,9% 0.2 26 -
QOutras Receitas 0,3 0,4 19,0% 0,2 103,5% 0,4 0,5 33,2%
Custos Operacionais 48,9 51,8 6,0% 50,5 2,5% 101,2 102,3 11%
Custos com Pessoal 0,7 09 36,8% 10 -75% 14 19 384%
Custos Diretos de Servigos Prestadost!) 355 376 59% 373 0.9% 730 749 2.5%
Custos Comerciais® 20 40 99.2% 36 10.4% 50 76 52.8%
Outros Custos Operacionaism 10,7 9.3 -13.2% 87 7.2% 218 17.9 -17.8%
EBITDA 3,7 39 7.0% 31 28,4% 6,1 7.0 14,0%
Margem EBITDA (%) 7.0% 71% 0,lpp 57% 14pp 57% 6.4% 0,7pp
CAPEX Operacional® 6.2 53  -149% 43 24.9% 19 96 194%
CAPEX Oper. como % Volume Negécios 12,0% 96% -24pp 8,0% 16pp 111% 8.8% -2.3pp
EBITDA - CAPEX Operacional -26 -14 46,0% -12 -161% -58 -26 55.0%
CAPEX Total 6.2 53 -14,9% 43 24,9% 19 96 -19.4%

(1) Custos Diretos de Servigos Prestados = Interligagdo e contetdos + Circuitos Alugados + Outros Custos de Operagao de Rede; (2) Custos Comerciais = Custos das Mercadorias Vendidas + Custos
de Marketinge Vendas; (3) Outios Custos Operacionas = Servicos Subcontratados + Despesas Gerais e Administrativas + Povisdes + Outros Custos; (4) Capex Operacional exclui Investimentos
Financeiros.

Volume de Negbcios

0 Volume de Negécios do Fixo aumentou 1,7% face ao 1511, para 108,8 milhdes de euros, motivado essencialmente por
um crescimento de 12,0% nas Receitas de Operadores. 0 aumento das Receitas de Operadores é resultado de um
aumento de trafego, apesar da diminuicdo de precos de trafego wholesale.

Custos Operacionais

Os Custos Operacionais sofreram um ligeiro aumento de 1,1% em relacdo ao 1511, tendo ascendido a 102,3 milhdes de
euros, em resultado do aumento de 2,5% dos Custos Diretos de Servigos Prestados. Este aumento deveu-se a um maior
nivel de Custos de Interligacao, fruto do aumento do trafego de Wholesale, apesar da reducdo no nimero de lacetes
locais desagregados. Os Custos Comerciais evoluiram para 7,6 milhdes de euros, consequéncia de um Custo das
Mercadorias Vendidas superior e, ainda, de maiores Custos de Marketing e Vendas. Os Outros Custos Operacionais
diminuiram 17,8% devido, sobretudo, a um menor nivel de Custos de Outsourcing.

EBITDA

Em resultado do nosso desempenho ao nivel das Receitas e dos Custos, o EBITDA do 1S12 aumentou 14,0%, para 7,0
milhdes de euros. A margem EBITDA aumentou de 5,7% para 6,4%, 0,7pp acima do 1S11.

O EBITDA-CAPEX Operacional cresceu 55,0% entre os dois periodos, alcancando 2,6 milhdes de euros negativos,
suportado por um maior EBITDA e um menor nivel de CAPEX Operacional.
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A WeDo Technologies, a maior empresa da SSI em termos de Receitas de Servigo, continuou a expandir a sua presenca
internacional focando-se, em simultaneo, na aquisi¢do de novos projectos na area de business assurance. Atualmente, a
WeDo Technologies conta com mais de 150 clientes em 80 paises. Durante o 1S12, as Receitas Internacionais
cresceram 5,0% face ao 1S11 e representaram 69,4% do Volume de Negdcios total.

Em abril de 2012, com a aquisicao da Connectiv Solutions, a WeDo Technologies assegurou uma base sélida nos EUA
com uma operagao de Software as a Service (SaaS), reforcando, deste mado, a sua posicdo no mercado de business
assurance em telecomunicagdes. Ja em julho de 2012, um dos maiores operadores méveis locais selecionou o produto
RAID da WeDo para apoiar a empresa nos sistemas de receita e billing, num contrato que se suporta nos ativos tanto da
WeDo Technologies como da Connectiv Solutions.

A Mainroad, especializada em IT management, seguranga e continuidade, apresentou um crescimento de 2,1% das suas
Receitas de Servico, aumentando o EBITDA em mais de 90% entre os dois semestres, apesar das desafiantes condicdes
de mercado.

A Bizdirect, afetada pelo final do programa e-iniciativas e pelo ambiente macroeconoémico, apresentou uma quebra de
mais de 40% no Volume de Negacios. Ndo obstante, conseguiu reforgar a sua posicdo na comercializacdo de solugdes
multimarca de equipamentos de IT, apoiada por parcerias com os principais fabricantes de hardware e pela gestao de
contratos de licenciamento de software para empresas. E de notar que a Bizdirect aumentou o nivel de Receitas
Internacionais em 29,0% entre 0 1S11 e 0 1S12.

A Saphety, ndo s¢ reforcou a sua posicao como lider em solugdes de simplificagdo e automatizagdo de processos no

mercado interno, como cresceu, simultaneamente, a sua base de clientes através da internacionalizacdo, apresentando
15,2% de receitas no mercado internacional.

3.1. Indicadores Operacionais

SSI - INDICADORES OPERACIONAIS 2T11 2T12 A12/11 1T12 AT/T 1S11 1512 A12/11
Receitas Serv. IT/Colaboradores® (000 euros) 32,7 347 61% 330 50% 65,3 678 38%
Vendas Equipamento em % Vol. Negocios 221% 186% -3,5pp 26,3% -7.8pp 361% 224% -13,7pp
Vendas Equipam,/Colaborador® (000 euros) 20238 2193 8.1% 3039 -27.8% 8073 5232 -35.2%
EBITDA/Colaborador ('000 euros) 25 36 417% 00 - 59 37 -37.0%
Colaboradores 572 603 5,4% 561 75% 572 603 54%

(1) Excluindo colaboradores dedicados a Vendas de Equipamento; (2) Bizdirect.

As receitas de Servico por Colaborador alcangaram 67,8 mil euros, aumentando 3,8% face ao 1S11, com o crescimento
das Receitas de Servigos entre os dois semestres a mais do que compensar o aumento de 54% no nimero de
Colaboradores.

As Vendas de Equipamento como percentagem das Receitas diminuiram de 36,1% para 22,4% entre o0 1S11 e 0 1S12,
devido a evolugdo das Vendas de Equipamento na Bizdirect.
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3.2.Indicadores Financeiros

Milhdes de Euros

SSI CONSOLIDADO - DEM. RESULTADOS 2T11 2T12 A12/11 1T12 AT/T 1S11 1S12 A12/11
Volume de Negécios 23,0 24.8 8,0% 24,2 2,3% 55,9 49,0 -12,3%
Receitas de Servigo 179 202 12,.9% 178 131% 357 380 6,5%
Vendas de Equipamento 51 4.6 -9.2% 6.4 -27.8% 202 110 -456%
Outras Receitas 0,1 0,2 56,1% 0,5 -65,1% 0,3 0,7 154,4%
Custos operacionais 216 22,8 5,5% 22,2 2,8% 52,8 45,2 -14,5%
Custos com Pessoal T4 8l 10.1% 71 14,3% 15,0 15,3 1,9%
Custos Comerciais® 52 51 -16% 65 -22.2% 203 116 -42.7%
Outros Custos Operacionais(z) 91 96 5.8% 8,7 10,4% 176 183 41%
EBITDA 14 2,2 49,3% 2.4 -10,6% 34 4.6 35,7%
Margem EBITDA (%) 6,5% 8.7% 24pp 9,9% -1.3pp 6,0% 9,3% 3,3pp
CAPEX Operacional®® 10 02 757% 08  -690% 18 10 454%
CAPEX Oper.como % Volume Negécios 4.3% 10% -3,3pp 32% -2.2pp 33% 2.0% -1,2pp
EBITDA - CAPEX Operacional 05 19 - 16 16,6% 15 36 1337%
CAPEX Total 10 10,3 - 08 - 18 110 -

(1) Custos Comerciais = Custos das Mercadorias Vendidas + Custos de Marketing e Vendas; (2) Outros Custos Operacionais = Servicos Subcontratados + Despesas Gerais e Administrativas
+Provisdes + Outros Custos, (3) Capex Operacional exclui Investimentos Financeiros.

Volume de Negdcios

0 Volume de Negdcios da SSI diminuiu 12,3% face ao 1S11, para 49,0 milhdes de euros, fruto de uma quebra de 45,6%
nas Vendas de Equipamento da Bizdirect. As Receitas de Servico mantiveram o seu desempenho positivo, aumentando
6,5% face ao 1511, j4 incluindo o beneficio da aquisicdo da Connectiv Solutions. Desde 1 de maio de 2012, os resultados
da Connectiv Solutions sdo consolidados nas contas da SSI. Numa base comparavel, as Receitas de Servigos teriam
aumentado 3,6% entre 0 1S11e 0 1512.

E de notar que o Volume de Negdcios da SSI aumentou 8,0% entre o 2T11 e o 2T12, para 24,8 milhdes de euros,
superando, agora, a tendéncia negativa das Vendas de Equipamento.

Custos Operacionais

No 1512, os Custos Operacions da SSI diminuiram 14,5%, para 45,2 milhdes de euros. A diminuicdo de 42,7% nos Custos
Comerciais é, essencialmente, resultado de uma diminui¢do do Custo das Mercadorias Vendidas na Bizdirect. Os Custos
com o Pessoal aumentaram 1,9%, ja influenciados pela integracdo dos colaboradores da Connectiv Solutions. O aumento
dos Outros Custos Operacionais resulta, sobretudo, de um maior nivel de Custos de Outsourcing, relacionado com o
numero crescente de projetos em curso, tal como evidenciado na linha de Receitas de Servico.

EBITDA

O EBITDA do 1S12 ascendeu a 4,6 milhdes de euros, aumentando 35,7% quando comparado com o 1S11, consequéncia
de maiores Receitas de Servicos e menores Custos Operacionais. Como consequéncia de (i) menores Vendas de
Equipamentag, (i) maiores Receitas de Servico e (i) menores Custos Operacionais, a margem EBITDA aumentou de
6,0% para 9,3% entre os dois periodos, evoluindo 3,3pp.

Excluindo o efeito da consolidagdo da Connectiv Solutions, o EBITDA teria aumentado 27,2% face ao 1S11.
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4. Online e Media

0 segmento de Online e Media da Sonaecom inclui um conjunto de negdcios, entre os quais destacamos o Publico e o
Miau.pt.

Motivado pelo crescimento do Publico digital, o nimero global de leitores do Publico tem aumentado, ascendendo aos
maiores niveis alguma vez registados. Atualmente, o Publico é um lider inequivoco nas redes sociais, contando com um
numero de seguidores superior a 250 mil. Apesar das Receitas Digitais estarem a aumentar, ndo foram ainda suficientes
para travar a tendéncia negativa do mercado publicitario e das Receitas de Circulagdo da edicao em papel.

0 nivel consideravelmente mais baixo de Receitas de Publicidade, fruto da deterioracdo do ambiente macroecondmico,

tem tido um inevitavel impacto negativo no EBITDA do negacio de Online e Media. Apesar disto, o EBITDA do negécio
manteve-se praticamente estavel entre os dois semestres, em cerca de 1,33 milhdes de euros negativos.
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5. Principais desenvolvimentos Regulatérios no 2T12

Tarifas de Terminacao Mével (TTM)

2 de maio 2012

0 ICP-Anacom publicou a decisdo final sobre TTM, que estabeleceu uma diminuigdo das tarifas desde 7 de maio até 30
dezembro de 2012.

Decisao final - 2 maio 2012

TTM/€
Anteriormente 0,0350
7 maio 2012 00277
30 junho 2012 0,0227
30 setembro 2012 0,0177
30 dezembro 2012 0,0127

Esta decisdo final surgiu na sequéncia da indicagdo por parte da Comissdo Europeia, em 26 de abril, de nao ter
comentarios a proposta que lhe havia sido notificada previamente pelo ICP-ANACOM.

Renovacao do direito de utilizacao de frequéncias: 900 e 1800 MHz

24 de maio de 2012

O ICP-ANACGM aprovou a renovacao dos direitos de utilizagdo das frequéncias nas bandas dos 900 e 1800 MHz,
atribuidos a Optimus em 1997.

Os direitos de utilizagdo foram estendidos por mais 15 anos, ou seja, até novembro de 2027. As condigdes de renovacao
incluem a obrigacdo de manter os atuais niveis de cobertura dos servigos de voz e dados até 9600 bps e, ainda, de cobrir
locais ou areas especificas determinadas pelo regulador.

Financiamento do Servico Universal (SU)

25 maio de 2012

0 Governo aprovou uma proposta de lei que institui o fundo de compensagdo do SU e que visa o financiamento dos
custos liquidos decorrentes da prestacao do SU.

De acordo com a proposta, devem contribuir para o fundo os operadores de comunicagdes eletronicas cujo volume de
negacios elegivel represente 1% do volume de negacios elegivel do setor, sendo que o volume de negacios elegivel
corresponde ao valor das vendas e dos servigos prestados no territério nacional deduzidos dos valores correspondentes
a receitas provenientes de atividades ndo relacionadas com oferta de servicos de comunicagdes eletrénicas, receitas de
transacdes entre entidades pertencentes a mesma empresa e venda de equipamentos terminais.

Esta proposta de lei determina que o fundo devera financiar os custos excessivos do SU durante e ap6s a nomeagao do
novo prestador de SU através de um Concurso Publico.
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2 de abril a 25 de maio de 2012

De acordo com as autorizagdes dadas pela Assembleia Geral de Acionistas e com o intuito de cumprir as obrigacdes
decorrentes dos Planos de Incentivo de Médio Prazo dos colaboradores, a Sonaecom adquiriu, de 2 de abril a 25 de maio
de 2012, um total de 1.958.554 acbes proprias, representativas de aproximadamente 0,53% do seu capital social,
através do Euronext Lisbon Stock Exchange. A 30 de junho de 2012, a Sonaecom detinha 6.897.791 acdes proprias,
correspondentes a 1,88% do seu capital social.

27 de april de 2012
Foram deliberados pelos accionistas da Sonaecom, em Assembleia Geral ordinaria da Sociedade, realizada a 27 de abril
de 2012, os seguintes pontos:
1. Aprovagao do Relatério de Gestdo, Balanco e Contas, individuais e consolidadas, relativos ao exercicio de
2011, tal como apresentados.
2. Aprovacao da proposta de aplicagdo de resultados para o exercicio findo em 31 de dezembro de 2011, nos
seguintes termas:
(i) resultado liquido relativo as contas individuais, no montante de 7.960.681,56 euros negativas,
aplicado em Reservas Livres;
(i) o montante global de 25.637.280,76 euros, da rubrica de Reservas Livres, distribuido pelos
acionistas, correspondendo a um dividendo de 0,07 euros iliquidos por agdo emitida, excluindo as
acoes proprias detidas pela Sociedade a data de pagamento;
(iii) reservas Livres no montante remanescente.
Foi ainda aprovado que, considerando que nao serd possivel determinar com exatiddo o numero de agdes
proprias que estara em carteira a data do pagamento acima referido sem limitar a capacidade de intervencao
da Sociedade, esclarece-se que:
(i) a cada agao emitida correspondera um dividendo iliquido de 0,07 euros;
(i) o montante correspondente as agdes que, no dia do pagamento do montante acima referido,
pertencerem a propria Sociedade (calculado com base no mencionado montante unitario de 0,07
euros iliquidos por accdo emitida), ndo serd distribuido pelos acionistas, ficando registado em
Reservas Livres.
3. Aprovacao de um voto de louvor e confianga a actividade desempenhada pela Administracdo e Fiscalizagao
da Sociedade durante o ano de 2011.
4. Eleicdo dos membros para integrar os 6rgaos sociais durante o quadriénio 2012-2015.
5. Eleicdo do Revisor Oficial de Contas da Sociedade para o quadriénio 2012-2015: Deloitte & Associados,
SROC, representada por Antonio Manuel Martins Amaral que pode ser substituido por Jodo Luis Falua Costa da
Silva.
6. Aprovacao da Declaracao Relativa & Politica de Remuneracao dos Membros do Orgdo de Administracao e de
Fiscalizacao da Sociedade e dos seus Dirigentes, bem como sobre o plano de atribuicdo de agdes e respetivo
regulamento, a aplicar pela Comissdo de Vencimentos, nos termos da proposta por esta apresentada e
previamente divulgada.
7. Aprovacao da remuneracdo da Comissao de Vencimentos, nos termos da proposta previamente divulgada.
8. Autorizacdo do Conselho de Administracdo a, durante um periodo de 18 meses, proceder a aquisi¢do e a
alienagdo de agdes proprias, dentro do limite legal de 10%, nos termos da proposta apresentada por este érgéo
e previamente divulgada.
9. Autorizagao da aquisicdo e/ou detencdo de agdes proprias da sociedade por sociedades dela dependentes,
no periodo de 18 meses e dentro dos limites legais, nos termos da proposta apresentada pelo Conselho de
Administragdo e previamente divulgada.

30 de abril de 2012

A WeDo Technologies adquiriu a Connectiv Solutions, uma empresa sedeada nos EUA que fornece solugdes de gestao
de custos em redes de telecomunicacdes. Este negécio ira reforcar a posicdo da WeDo no mercado Norte Americano,
impulsionando a estratégia de expansdo internacional e permitindo o refor¢o da posicdo da empresa nas areas de
revenue e business assurance.
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7. Anexo

7.1. Demonstracdo de Resultados Consolidados da Sonaecom

DEM. RESULTADOS CONSQOLIDADQOS 2711 A12/11 1T12 AT/T
Volume de Negdcios 209,6 -2,4% 202,5 10%
Movel 1429 -8,3% 1315 -04%
Fixo 522 6,0% 534 37%
SSI 230 8,0% 24,2 2.3%
Qutros & Eliminacges -85 21,7% -66 -06%
Outras Receitas 20 36,5% 23 14.4%
Custos Operacionais 149,6 -4,4% 1445 -11%
Custos com Pessoal 229 -3,3% 220 06%
Custos Diretos Servigos Prestados™ 601 -2.2% 58,7 01%
Custos Comerciais®®) 277 -13.4% 256 -6.3%
Outros Custos Dperacionais(3) 389 -2.2% 382 -03%
EBITDA 61,9 3,6% 60,3 6,4%
Margem EBITDA (%) 296% 18pp 298% 16pp
Movel 575 35% 554 7.5%
Fixo 37 7.0% 31 28,4%
SSI 14 49,3% 2.4 -10,6%
Outros & Eliminacges -07 -107,2% -05 -176.1%
Depreciagdes e Amortizagdes 372 0,0% 36,8 11%
EBIT 24,7 9,2% 235 14,8%
Resultados Financeiros -2,5 -39,5% -2,3 -50,7%
Proveitos Financeiros 17 -14.3% 22 -33.4%
Custos Financeiros 42 179% 45 10,1%
EBT 22,2 5,8% 21,2 10,9%
Impostos -4.1 431% -4.3 44.7%
Resultado Liquido 18,1 16,9% 17,0 24.8%

Atribuivel ao Grupo 181 16.6% 170 24.6%

Atribuivel a Interesses Sem Controlo 00 - 0,0 -

A12/11

13,6%
-21,8%
138%
18,6%
12,6%
16.8%

(1) Custos Diretos de Servigos Prestados = Interligagdo e contetdos + Circuitos Alugados + Outros Custos de Operagdo de Rede; (2) Custos Comerciais = Custos das Mercadorias Vendidas +

Custos de Marketing e Vendas; (3) Outros Custos Operacionais = Servigos Subcontratados + Despesas Gerais e Administrativas +ProvisGes +0utros custos.

15



SONAECOM Resultados Consolidados

7.2.Balanco Consolidado da Sonaecom

MilhGes de euros

BALANCO CONSOLIDADO 2T11 A12/11 1712 AT/T
Total do Activo Liquido 1.853,4 3,9% 1.898,9 1,4%
Activos ndo Correntes 14933 6.1% 15820 0.1%
Activos Fixos Tangiveis e Intangiveis 8633 11,0% 9611 -0,3%
Goodwill 5261 0,7% 5211 16%
Investimentos 02 17% 02 0.0%
Impostos Diferidos Activos 103,5 -7,3% 993 -34%
Outros 03 10,6% 03 38%
Activos Correntes 3601 -52% 3169 77%
Clientes 1095 10,6% 107 4 12.8%
Liquidez 1261 -136% 999 91%
Outros 1244 -10,5% 1096 15%
Capital Proprio 1.002,5 4,4% 1.052,8 -0,6%
Grupo 10021 4.4% 10524 -06%
Interesses Sem Controlo 05 -16,7% 04 4.2%
Total Passivo 850,9 3.3% 846,1 3.8%
Passivo nao Corrente 4609 -45.8% 3993 -37.5%
Empréstimos Bancarios 3702 -60,5% 2896 -49,5%
Provisdes para outros Riscos e Encargos 34,2 37.7% 475 -0,8%
Outros 56,5 -0,5% 622 -9,7%
Passivo Corrente 3900 61,3% 4468 40,8%
Empréstimos Bancarios 30,3 - 1433 114,6%
Fornecedores 1437 -1,0% 1344 58%
Qutros 2160 -17,0% 1691 6,0%
CAPEX Dperacional(l) 302 10,4% 256 30,3%
CAPEX Oper. como % Volume Negdcios 14.4% 19pp 12,6% 37pp
CAPEX Total 302 436% 256 69,5%
EBITDA - CAPEX Operacional 318 -2.8% 347 88.9%
Cash Flow Operacional(z) 559 -433% -763 416%
FCF® 471 -69.9% -865 16.4%
Divida Bruta 4212 132% 4557 4.6%
Divida Liquida 2951 24.7% 3558 34%
Divida Liquida/EBITDA Ultimos 12 meses 13x 0,3x 15x 0,0x
EBITDA/Juros® dltimos 12 meses 163 x 15 153 x 04
Divida / (Divida + Capital Préprio) 296% 17pp 302% 11lpp
Excluindo a operagao de Securitizacao:
Divida Liquida 3446 14,5% 3876 18%
Divida Liquida/EBITDA tltimos 12 meses 15x 0.2x 16x 0,0x
EBITDA/Juros™ ultimos 12 meses 163 x -15¢ 153 x -04x

A12/11

(1) Capex Operacional exclui Investimentos Financeiros; Cash Flow Operacional = EBITDA - CAPEX Operacional - Variagdo de Fundo de Maneio - Items ndo Monetérios e Qutros; (3) FCF apos

Custos Financeiros e antes de Fluxos de Capitais e Custos de Emissdo de Empréstimos; (&) Cobertura de Juros.
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7.3. FCF Alavancado da Sonaecom

Milhdes de Euros

FREE CASH FLOW ALAVANCADO A12/11 1T12 AT/T
EBITDA-CAPEX Operacional -2,8% 34,7 -11,1%
Variagao de Fundo de Maneio -87.2% -1095 -
Items nao Monetarios e Qutros - -16 -354%
Cash Flow Operacional -43,3% -76,3 -
Securitizagdo 0,0% -50 0,0%
Investimentos - 00 -
Agdes Proprias - -0,7 -
Resultados Financeiros 150% -32 24.9%
Impostos -721% -12 -32.2%
FCF -69,9% -86,5 -
7.4. Colaboradores da Sonaecom
Sonaecom A12/11 1T12 AT/T
Total Colaboradores -2,3% 2.01 0,4%
Servigos Partilhados e Centro Corporativo -14% 137 1,5%
Telecomunicagdes -59% 1061 -34%
SSI 51% 561 75%
Online e Media -38% 252 0,0%

7.5. Demonstracdo de Resultados Consolidados da Optimus

Milhdes de Euros

OPTIMUS DEM RESULTADQS 2711 A12/11 1T12 AT/T A12/11
Volume de Negécios 186,2 -3,9% 176,7 1,2%
Receitas de Servigo 1792 -4,0% 1713 0.4%
Receitas de Clientes 1444 -7.4% 1354 -1,3%
Receitas de Operadores 348 10,1% 358 6,9%
Vendas de Equipamento 7.0 -L4% 55 26,6%
Outras Receitas 2,9 14,9% 2,6 25,5%
Custos Operacionais 1279 -71% 120,9 -1,8%
Custos com Pessoal 131 -16.2% 130 -15,3%
Custos Diretos de Servicos Prestados™ 60,0 -2.5% 585 0.2%
Custos Comerciais® 217 -18,3% 172 32%
Outros Custos Dperacionais“) 330 -4,8% 323 -26%
EBITDA 61,2 3,8% 58,4 8,7%
Margem EBITDA (%) 32.9% 2,6pp 331% 24pp
CAPEX Operacional® 293 136% 255 30,8%
CAPEX Oper.como % Volume Negécios 15,8% 29pp 14.4% 4.2pp
EBITDA - CAPEX Operacional 318 -5,3% 329 -8.4%
CAPEX Total 294 171% 255 34.9% 14,8%

(1) Custos Diretos de Servigos Prestados = Interligagao e contetdos + Circuitos Alugados +Outros Custos de Operagdo de Rede; (2) Custos Comerciais = Custos das Mercadorias Vendidas +
Custos de Marketing e Vendas; (3) Outros Custos Operacionais = Servigos Subcontratados + Despesas Gerais e Administrativas + Provisdes + Outros Custos; (4) Capex Operacional exclui

Investimentos Financeiros.
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ADVERTENCIAS

Este documento pode conter informagdes e indicagdes futuras, baseadas em expectativas atuais ou em opinides da gestao.
Indicages futuras sdo indicagdes que nao sao fatos histéricos.

Estas indicagdes futuras estdo sujeitas a um conjunto de factores e de incertezas que poderao fazer com que os resultados reais
difiram materialmente daqueles mencionados como indicagdes futuras, incluindo, mas nao limitados, a alteragdes na regulagao
do setor das telecomunicagdes, condi¢des econdmicas e alteragdes da concorréncia. Indicagdes futuras podem ser identificadas
por palavras tais como “acredita”, “espera’, “antecipa”, “projeta”, “pretende”; “procura’, “estima”, “futuro” ou expressoes
semelhantes.

Embora estas indicagdes reflitam as nossas expetativas atuais, as quais acreditamos serem razoaveis, os investidores e analistas
e, em geral, todos os utilizadores deste documento, sdo advertidos de que as informagdes e indicagdes futuras estao sujeitas a
varios riscos e incertezas, muitos dos quais dificeis de antecipar e para além do nosso controlo, e que poderao fazer com que os
resultados e os desenvolvimentos difiram materialmente daqueles mencionados em, ou subentendidos, ou projectados pelas
informacdes e indicagdes futuras. Todos sdo advertidos a ndo dar uma inapropriada importancia as informacées e indicagdes
futuras. Nao assumimos nenhuma obrigacao de actualizar qualquer informacao ou indicagdo futura.

Relatario disponivel no site institucional da Sonaecom
WWW.S0Nnae.com

Contatos para os media e investidores:

Isabel Borgas

Responsavel de Comunicagao Institucional
isabel.borgas@sonae.com

Tel: +35193100 20 20

Carlos Alberto Silva

Responsavel pelas Relagdes com Investidares
carlos.alberto silva@sonae.com

Tel: +351 93100 24 44

A Sonaecom SGPS esta admitida a negociagao na Euronext Stock Exchange. Sonaecom SGPS, SA
Informagao sobre a sociedade pode também ser consultada na Reuters Rua Henrigue Pousao, 432 - 72
através do simbolo “SNC.LS" e na Bloomberg através do simbolo “SNC:PL". 4460-841 Senhora da Hora

Portugal
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