RESULTADQOS
CONSOLIDADQOS



A informacdo financeira consolidada contida neste reporte é baseada em Demonstracées Financeiras ndo auditadas, preparadas de acordo com as
Normas Internacionais de Relato Financeiro (“IAS/ IFRS"), emitidas pelo International Accounting Standards Board (“IASB”), tal como adotadas pela
Unido Europeia.
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1. Principais Destaques

Volume de negocios cresceu 10,6%, com as Receitas Internacionais a representarem 52,7% do total das receitas na area de
Tecnologia.

EBITDA do portefélio decresceu 7,1% numa base comparavel mas apresenta uma evolugao positiva face ao trimestre anterior.

Resultado Liquido de 40,3 milhdes de euros, 17,3 milhdes acima dos 9M14.

2. Resultados Consolidados Sonaecom

Volume de Negdcios

Nos 9M15, o Volume de Negocios consolidado alcangou 99,7 milhdes de euros, aumentando 10,6% face aos 9M14, ou 3,6% excluindo o
contributo da S21Sect.

Este desempenho foi consequéncia do aumento de 10,9% das Receitas de Servico, mas também de um aumento de 9,8% das Vendas de
Equipamento. Excluindo o contributo da S21Sec, as Receitas de Servigo aumentaram 1,6%.

Custos Operacionais

Os Custos Operacionais ascenderam a 97,5 milhdes de euros, 11,3% acima do valor registado nos SM14, com todas as linhas a aumentarem. O
nivel de Custos com Pessoal aumentou 14,7%, devido a um acréscimo no nimero médio de colaboradores desde a consolidagdo da S21Sec.
Os Custos Comerciais aumentaram 10,0%, para 29,0 milhdes de euros, impulsionados pelo aumento do Custo das Mercadorias Vendidas na
area de Tecnologia, em linha com a evolucdo das Vendas de Equipamento. Quanto aos Outros Custos Operacionais, a evolugdo é
maioritariamente explicada pelos Custos de Outsourcing e Gastos Gerais e Administrativos da S21Sec.

EBITDA

O EBITDA total atingiu 19,8 milhdes de euros, 41,6% abaixo do valor alcangado nos 9M14, justificado pelo contributo das operagBes
descontinuadas que registaram 12.9 milhGes de euros nos 9M14. A linha do Método de Equivaléncia Patrimonial (MEP), que é particularmente
influenciada pelo contributo da ZOPT que, por sua vez, depende do Resultado Liquido da NOS, cresceu 0.4%. No que diz respeito ao EBITDA
do portefdlio, este alcangou 3,5 milhdes de euros, 27,7% abaixo do valor registado nos 9M14, correspondendo a uma margem de 3,5%, um
valor que compara com 5,3% nos 9M14. Excluindo o contributo da S21Sec, o EBITDA do portefélio diminuiu 7,1%.

Resultado Liquido

0 EBIT da Sonaecom diminuiu 51,0% para 14,3 milhdes de euros, explicado pelo baixo valor do EBITDA.

Os Resultados Financeiros atingiram um valor de 25,2 milhdes de euros nos 9M15, influenciados positivamente pelo ajustamento ao justo
valor da participagdo direta na NOS tendo por base o preco de mercado, com um valor de 23,5 milhdes de euros, e pelos dividendos
correspondentes recebidos no valor de 1,5 milh@es de euros. Nos SM14, este ajustamento ao justo valor foi negativo em 8,2 milhdes de euros
e os dividendos recebidos ascenderam a 1,3 milhdes de euros.

0 EBT da Sonaecom aumentou para 39,5 milhges de euros, sendo este acréscimo explicado pelo desempenho ao nivel dos Resultados
Financeiros.

0 Resultado Liquido atribuivel ao Grupo fixou-se nos 40,3 milhdes de euros, valor que compara com 23,0 milhdes de euros obtidos nos SM14.

CAPEX Operacional
O CAPEX Operacional do partefélio aumentou de 4,7 milhdes de euros para 6,1 milhdes de euras, representando 6,1% do Volume de Negdcios,
0.9 p.p. acima dos 9M14.,

Estrutura de Capital
A posicao de cash aumentou 3,6 milhdes de euros desde Setembro de 2014 totalizando 169,6 milhGes de euros.

1A S21Sec foi adquirida em julho de 2014 e consolidada na Sonaecom desde agosto de 2014.

SONAECOM_RESULTADOS CONSOLIDADOS



-\

2.1 Tecnologia

A drea de Tecnologia tem prosseguido a sua estratégia de gestdo ativa de portefélio, com o objetivo de se reforcar como referéncia
tecnoldgica a escala internacianal, em areas selecionadas do setor IT, através de crescimento organico e ndo organico.

Esta area é atualmente composta por quatro empresas do sector IT/IS. As quatro empresas geraram cerca de 52,7% das suas receitas fora do
mercado Portugués, estando 43% do total de 867 colaboradores localizados fora de Portugal.

A WeDo Technologies, lider mundial no mercado de enterprise business assurance software, continuou a expandir a sua presenca
internacional. A empresa colabora com algumas das principais companhias mundiais blue chip dos setares de retalho, energia e financeiro,
assim como com mais de 190 operadares de telecomunicagdes de mais de 90 paises.

Juntamente com o reconhecimento dos clientes, e depois de ser nomeada, em 2014, pela Stratecast (Frost & Sullivan), como sendo lider
mundial na area de Financial Assurance, que engloba: Revenue Assurance, Fraud Management e Margin Assurance, a WeDo Technologies foi
agora eleita pela Analysys Mason, uma analista de TMT (telecoms, media and technology), como lider mundial no mercado de software de
Revenue Assurance e Fraud Management.

De salientar que, durante o 3T15, a empresa adquiriu dais novos clientes de telecamunicacGes (1 no Chile e 1 no Pert), continuando a alargar a
base de clientes pelo mundo. No final dos 9M15, 76,9% do seu volume de negacios foi gerado no mercado internacional e mais de 10% fora do
segmento das telecomunicagdes.

A S21Sec é lider multinacional em ciberseguranga, exclusivamente focada em fornecer servios e tecnologias de seguranca. A empresa,
fundada ha 15 anos, cresceu através do constante investimento em inovacao e atualmente trabalha com uma carteira de clientes global,
mantendo as suas equipas em Espanha, Portugal, México e Reino Unido e mantendo uma rede de parceiros selecionadas que garantem
suporte local e ponto de contacto em outros mercados chave.

A S21Sec esteve entre as primeiras empresas do mundo a identificar o Dridex (malware do sistema bancario) tendo sido um elemento chave
na colaboragdo com os drgaos responsaveis pela aplicacdo da lei, como a Europol, NCA, Guardia Civil e o FBI, entre outras. A S21Sec foi
também altamente proativa com a comunidade financeira.

Como exemplo, a S21Sec partilhou o conhecimento gerado nas investigagcdes com bancos, através de foruns realizados em paises europeus
como, Portugal, Espanha, Franca e Reino Unido, onde o Dridex teve especial impacto. Além disto e na continuac¢do do apoio a estratégia anti-
fraude, especialmente no espago ATM, a S21Sec continuou a ser a key voice em varios féruns da América Latina, incluindo o XVII Congresso
Nacional de Seguranca em Punta Cana e no evento ATEFI, no Panama.

A Saphety é uma empresa que disponibiliza solu¢des para otimizagdo de processos de negocios, com uma posicao relevante na faturagao
eletrénica e em soluges de EDI (Electronic Data Interchange), assim como na sincronizacao de dados de informagdo para as organizagdes
mundiais da GS1. 0 3T15 foi marcado por uma melhoria significativa nas vendas e na rentabilidade, juntamente com uma boa atividade
comercial: novos clientes e alguns importantes contratos, incluindo, Associacdo Nacional de Farmacias e ESPAP (Entidade de Servicos
Partilhados da Administracdo Publica) e Surunai na Malasia. A carteira de clientes da Saphety conta atualmente com mais de 8.200 clientes e
120.000 utilizadores em cerca de 20 paises. Adicionalmente, é de salientar o crescimento das receitas internacionais face aos SM14,
representando mais de 30,0% do total do Volume de Negdcios.

A Bizdirect ¢ uma empresa tecnoldgica que se posiciona como um player de referéncia na comercializagdo de solu¢des de IT, na gestao de
contratos corporativos e na integracdo de solugdes empresariais sobre a tecnologia Microsoft. A melhoria registada no mercado no
investimento em equipamento de IT e software, aliada ao desempenho positivo na nova area de solugdes, permitiu a Bizdirect aumentar o
seu Volume de Negdcios em 13,3% nos 9M15. O Centro de Competéncias langado em Viseu, criado para dar resposta ao crescimento da
pracura nas areas de CRM (customer relationship management) e ECM (enterprise content management), aumentou o numero de projetos
entregues e estd a aumentar a sua notoriedade no mercado europeu. As receitas internacionais representam mais de 10,0% do total do
Volume de Negacios nos 9M15.
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Indicadores Financeiros

Milhoes de euros

TECNOLOGIA -DEM. RESULTADQOS 3Tl4 3T15 A15/14 2T15 g.0.q. 9M14 gM15 A15/14
Volume de Negécios 28,0 29,1 4,0% 31,2 -6,5% 78,4 88,6 13,0%
Receitas de Servico 193 200 38% 225 -10,9% 565 634 121%
Vendas de Equipamento 8,7 91 4 4% 8,7 4 8% 219 252 153%
Outras Receitas 13 03 -75,7% 02 461% 15 09 -40,5%
Custos Operacionais 26,0 271 4.2% 29,5 -8,3% 718 83,2 15,9%
Custos com Pessoal 93 99 56% 99 -0,5% 246 295 19,7%
Custos Comerciais™ 86 94 8.5% 88 6.4% 226 258 14.5%
Qutros Custos Uperacionais(z) 8,0 7.8 -21% 108 -276% 246 279 134%
EBITDA 8,9 2,3 -73,9% 18 29,6% 141 6,2 -56,2%
EBITDA do portefélio®) 33 24 -27.8% 19 28,2% 8.2 6.3 -22,5%
Unidades descontinuadas® 5,6 0,0 -100,0% 0,0 - 5,9 0,0 -100,0%
Margem EBITDA (%) 11,8% 8.2% -3.6pp 6,0% 2.2pp 104% 71% -3,3pp
CAPEX Operacional® 15 16 6.8% 20 171% 41 52 26.3%
CAPEX Operacional como % Vol. Negécios 54% 56% 0.1pp 6,3% -0,7pp 5,3% 5,9% 0,6pp
EBITDA do portefalio-CAPEX Operacional 18 08 -57,3% -01 - 41 11 -72.3%
CAPEX Total 16 16 1,8% 2,0 -17,1% 4,2 5,2 24.1%

(1) Custos Comerciais = Custo das Mercadorias Vendidas + Custos de Marketing e Vendas; (2) Outros Custos Operacionais = Servigos Subcontratados +Despesas Gerais e Administrativas + Provisdes
+ Outros Custos; (3) Indui os negdcios integralmente consolidados na SSI; (4) Inclui o contributo da Mainroad até ao momento da sua venda e a mais-valia gerada na operagao; (5) CAPEX Operaciond
excluilnvestimentos Financeiros;

Volume de Negdcios

O Volume de Negocios continuou a beneficiar da expansdo internacional das empresas, tendo crescido 13,0% entre os 9M14 e os SM15,
registando 88,6 milhdes de euros. As Receitas de Servico aumentaram 12,1%, atingindo 63,4 milhdes de euros. As Vendas de Equipamento
aumentaram 15,3%, totalizando 25,2 milh@es de euros.

Excluindo a contribuicdo da S21Sec nos 9M15, o Volume de Negdcios aumentou 5,0% e as Receitas de Servigo 2,1%.

Custos Operacionais

Os Custos Operacionais aumentaram 15,9%, alcancando 83,2 milhGes de euros, em virtude do maior nivel de Custos Comerciais, do aumento
de Custos com Pessoal e do aumento de Outros Custos Operacionais. Os Custos com Pessoal aumentaram 19,7% devido ao crescimento do
nimero de colaboradores, essencialmente da S21Sec. Quanda comparado com os 9M14, o nivel de Custos Comerciais aumentou 14,5%, para
25,8 milhdes de euros, devido ao maior Custo das Mercadarias Vendidas, em linha com as maiores Vendas de Equipamento. Os Outros Custos
Operacionais aumentaram 13,4%, devido ao alargamento do portefdlio.

EBITDA

O EBITDA total diminuiu 56,2%, justificado pelas operaces descontinuadas nos SM14 mas também pelo decréscimo do EBITDA do portefdlio.
Nos 9M15, o EBITDA do portefolio atingiu 6,3 milhdes de euros, diminuindo 22,5% face aos 9M14, alcangando uma margem de 7,1%, mas
mostrando uma tendéncia crescente no 3715, 28,2% acima do 2T15, com uma margem de 8,2%.

Excluindo o contributo da S21Sec, nos 9M15 o EBITDA diminuiu 7,5% e alcangou uma margem de 9,2%.

EBITDA do portefdlio-CAPEX Operacional

Como consequéncia do menar nivel de EBITDA e do maior nivel do CAPEX, o EBITDA-CAPEX Operacional situou-se nos 1,1 milhes de euraos,
diminuindo quando comparado com os 9M14.
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2.2 Media

Este ano foi marcado pela celebragdo do 259 aniversario do Publico e por uma boa performance na circulagdo. De acordo com a APCT, o
Publico foi o jornal generalista diario que apresentou maior crescimento em circulacao total. De salientar também que, em 2015, o Publico
recebeu 14 prémios de jornalismo, fotografia e design, destacando-se a menc&o honrosa na categoria de melhor website de noticias da
European Digital Media Awards, antecedido apenas pelo The Guardian.

0 Volume de Negdcios atingiu 11,3 milhges de euros, representando uma diminui¢do quando comparado com os 9M14 mas com melhoria da
performance das receitas de publicidade online e contetdos. Nos 9M15 o Publico reforcou a presenca no mercado internacional,
principalmente no Brasil através da co-organizacao de alguns eventos com a Globo e parcerias de contetdos com a UOL e Livraria Cultura.

O EBITDA, apesar de negativo em 1,9 milhdes de euros, aumentou 4,9% face aos 9M14.

2.3 Telecomunicagoes

As Receitas Operacionais da NOS registaram 1 067,9 milhdes de euros nos 9M15, um crescimento de 3,7% face aos 9M14.

0 EBITDA alcangou 409,8 milhdes de euros, um aumento de 3,2% face aos 9M14, representando uma margem EBITDA de 38,4%.

Nos 9M15, o CAPEX Recorrente atingiu 217,6 milhdes de euros, um aumento de 13,0% quando comparado com os 9M14. Como consequéncia
da evolucao do EBITDA e do CAPEX, o EBITDA-CAPEX Recorrente diminuiu 5,9%.

O racio da Divida Financeira Liquida face ao EBITDA (tltimos 4 trimestres) foi de 2,0x no final dos 9M15 e a maturidade média da divida
alcangou os 3,8 anos.

ANOS publicou os resultados do 9M15 em 4 de novembro de 2015, disponiveis em www.nos.pt.

Durante os 9M15, a cotacdo da agao da NOS valorizou 40,8%, de €5,236 para €7,371, sendo que o PSI20 valorizou 5,2%.

Indicadores Operacionais

Indicadores Operacionais ('000) 3Tl4 3T15 A15/14 2T15 q.0.q. 9M14 9M15 A15/14
RGUs Totais 7 4452 82573 109% 80102 31% 7 4452 82573 109%
RGUs Convergentes 14877 26650 791% 24432 91% 14877 26650 791%
Subscritores IRIS 6332 8251 30,3% 7842 52% 6332 8251 30,3%
Subscritores 34 and 5P 8296 936,7 129% 904,9 35% 8296 936,7 129%

Indicadores Financeiros

MilhGes de euros

DESTAQUES NOS 3Tl4 3T15 A15/14 2T15 q.0.q. gM14 gM15 A15/14
Volume de Negbécios 3478 3679 58% 3559 34% 10301 10679 37%
EBITDA 1334 1435 7.5% 1385 36% 3970 4098 32%
Margem EBITDA (%) 384% 39,0% +0.6pp 389% 01pp 385% 384% -0.2pp
Resultado Liquido 188 26,2 39.8% 241 9,0% 62,4 735 17.8%
CAPEX 86,6 979 131% 1024 -44,3% 2319 2946 271%
EBITDA-CAPEX 46,8 456 -27% 361 261% 1651 1152 -30,2%
CAPEX Recorrente 68,0 771 133% 723 6,5% 1926 2176 130%
EBITDA-CAPEX Recorrente 65,4 66,4 15% 66,2 0.4% 2043 1922 -59%
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3.Anexo

Demonstracao de Resultados Consolidados

MilhGes de euros

DEM. RESULTADOS CONSOLIDADOS 3T14 3715 A15/14 2T15 g.0.q. 9M14 gM15 A15/14
Volume de Negécios 318 32,6 2,6% 35,1 -73% 90,1 99,7 10,6%
Receitas de Servico 206 212 26% 241 -12.2% 610 67,7 109%
Vendas de Equipamento 11 114 25% 10 36% 292 320 9,8%
Outras Receitas 16 05 -679% 03 61,2% 2,3 13 -436%
Custos Operacionais 30,9 31,6 2.4% 34,5 -8,4% 87.6 97,5 11,3%
Custos com Pessoal 118 125 55% 126 -07% 325 373 14.7%
Custos Comerciais'” 98 103 54% 99 4.1% 263 290 10,0%
Outros Custos Operacionais(z) 9.3 88 -4.8% 120 -26,7% 288 313 8,6%
EBITDA 22,4 71 -68,4% 6,5 8,0% 34,0 19,8 -41,6%
EBITDA do portefslio® 24 14 -408% 09 58.7% 48 35 27.7%
MEP) 73 56  -229% 56 -01% 163 163 04%
Unidades descontinuadas® 126 00  -1000% 00 - 129 00  -1000%
Margem EBITDA do portefélio (%) 76% 4.4% -3.2pp 26% 18pp 53% 35% -18pp
Depreciacdes e Amortizacdes 17 19 11,9% 17 10.8% 48 56 149%
EBIT 20,6 51 -75.1% 4.8 7,.0% 29,1 14,3 -51,0%
Resultados Financeiros 0,3 18 - 6,0 -70,3% -5,9 25,2 -
Proveitos Financeiros 0,7 29 - 6,8 -57.6% 4,0 276 -
Custos Financeiros 04 11 - 038 37.8% 99 2.4 -76.1%
EBT 21,0 6,9 -67,0% 10,8 -35,8% 23,2 39,5 70,3%
Impostos -0,7 -04 481% 10 - -04 -05 -36,9%
Resultado Liquido 20,3 6,5 -67,7% 11,7 -44,3% 22,8 39,0 70,8%
Atribuivel ao Grupo 205 6.8 -66,6% 122 -438% 230 403 74.9%
Atribuivel a Interesses Sem Controlo -02 -03 -39,5% -04 30.2% -02 -13 -

(1) Custos Comerciais = Custo das Mercadorias Vendidas + Custos de Marketinge Vendas; (2) Outros Custos Operacionais = Servigos Subcontratados + Despesas Gerais e Administrativas + Provisdes
+ Outros Custos; (3) Inclui os negocios integralmente consolidados pela Sonaecom; (&4) Inclui a participagdo de 50% na Unipress, a participagdo de 45% na SIRS, a participagdo de 50% na S21Sec
ciberseguridad, a participacao de 50% na Big Data e a participacao de 50% na ZOPT; (5) Inclui o contributo da Mainroad até ao momento da sua venda bem como a mais-valia gerada na operagao;
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Balango Consolidado
Milhes de euros

BALANCO CONSOLIDADO 31140 3715  Al5/14 2715 q.0.. gM14") 9MI5  A15/14
Total Ativo Liquido 1075,2 11143 3,6% 11249 -0,9% 1075,2 11143 3,6%
Ativo Nao Corrente 7731 7925 2.5% 7970 -06% 7731 7925 2.5%
Ativos Fixos Tangiveis e Intangiveis 287 291 15% 293 -0,5% 287 291 15%
Goodwill 295 293 -06% 290 12% 295 293 -06%
Investimentos 7076 7256 2.5% 7309 -0,7% 7076 7256 2.5%
Impostos Diferidos Ativos 71 82 154% 76 73% 71 82 154%
Outros 03 03 14% 03 -85% 03 03 14%
Ativo Corrente 3021 3218 6,5% 3278 -18% 3021 3218 6,5%
Clientes 394 344 -127% 431 -20,1% 394 344 -12.7%
Liquidez 1829 1819 -05% 176,7 29% 1829 1819 -05%
Outros 7938 105,5 32.2% 1080 24% 798 1055 322%
Capital Proprio 998,9 1046,7 4,8% 10430 0,4% 998,9 1046,7 4,8%
Atribuivel ao Grupo 9990 10482 4.9% 10443 0.4% 9990 10482 4.9%
Interesses Sem Controlo -01 -15 - -13 -18.2% -01 -15 -
Total Passivo 76,4 67,6 -11,5% 81,8 -17,4% 76,4 67,6 -11,5%
Passivo Nao Corrente 184 145 -212% 147 -15% 184 145 -212%
Empréstimos Bancarios 85 91 6,7% 90 12% 85 91 6,7%
Provisges para Outros Riscos e Encargos 30 34 14.1% 38 -96% 30 34 141%
QOutros 69 20 -71.0% 20 17% 69 20 -710%
Passivo Corrente 58,0 531 -8.4% 67,2 -20,9% 580 531 -8.4%
Empréstimos 20 21 51% 15 357% 20 21 51%
Fornecedores 215 173 -19,3% 26,7 -350% 215 173 -19.3%
Outros 345 337 -2.4% 390 -135% 345 337 24%
CAPEX Operacional” 19 18 0,5% 25 251% 47 61 299%
CAPEX Operacional como % Vol. Negacios 5,8% 5,7% -0,2pp 7.0% -14pp 52% 6,1% 09pp
CAPEX Total 19 18 4 4% 25 -251% 103 61 -40,7%
EBITDA de portefélio-CAPEX Operacional 06 -04 - -16 738% 01 -26 -
Divida Bruta 169 123 -269% 118 51% 169 123 -26,9%
Divida Liquida -166,0 -1696 -22% -165,0 -28% -166,0 -1696 -2.2%

(1) CAPEX Operacional exclui Investimentos Financeiros.
(R) No ambito do Regime Especial de RegularizacGes de Dividas ao Fisco e Seguranca Social (Dec Lein?248-A de 2002 e Dec Lein2151-A/2013),a Sonae e a Sonaecom efetuaram pagamentos ao
Estado relativos a liquidagdes adicionais de impostos de exercicios anteriores, em relagao as quais, a data dos referidos pagamentos, ambas as empresas tinham ja interposto as correspondentes
impugnagdes judiciais, encontrando-se 0s processos a correr termos nos tribunais competentes. Os referidos pagamentos voluntario s foram reconhecidos no ativo, de acordo com o “IAS 12 - Impostos
sobre o rendimento”. No entanto, no ambito da verificagdo das contas de 2012, a CMVM discordou da interpretagdo da Sonae, tendo solicitado a corre¢do retrospetiva das demonstragdes financeiras,
argumentando que os pagamentos efetuados relativosa outrosimpostos que ndo IRC se enquadram como ativos contingentes. Embora ndo concordando coma posicdo da CMVM, a Sonae, e por
?oeréncia, a Sonaecom efetuaram a reexpressao das demonstrages financeiras, sendo que o impacto desta alteragao é nulo na de monstracao dos resultados e imaterial na demonstragao da posicao
inanceira.
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FCF Alavancado

MilhGes de euros

FREE CASH FLOW ALAVANCADO 3Tl4 3T15 A15/14 2T15 q.0.q. 9M14 gM15 A15/14
EBITDA do portefélio -CAPEX Operacional 0,6 -0.4 - -16 73,8% 01 -2,6 -
Variacdo de Fundo de Maneio -34 -14 59,6% -03 - -4h -26 406%
Items ndo Monetdrios e Outros 02 -01 - 43 - 2.8 2,7 -22%
Cash Flow Operacional -2,7 -19 29,7% 2,5 - -15 -2,5 -64,8%
Investimentos 140 00 -1000% 00 - 77 00 -100,0%
Dividendos 73 85 17.2% 89 -40% 86 174 1008%
Resultados Financeiros 10 -09 - -04  -1484% -03 09 -
Impostos -0,7 -11 -61,0% -01 - -11 -19 -74 8%
FCFY) 18,9 46  75.4% 10,9  -573% 13,5 13,8 2.5%

(1) FCF apds CustosFinanceiros e antes de Fluxos de Capitais e Custos de Emissao de Empréstimos;
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A Sonaecom SGPS esta admitida a negociacao na Euronext Stock Exchange.
Informacao sobre a sociedade pode também ser consultada na Reuters através do simbolo SNC.LS e na Bloomberg através
do simbolo SNC:PL.

Este documento pode conter informacdes e indicagdes futuras, baseadas em expectativas atuais ou em opinides da gestao.
Indicagdes futuras sao indicacdes que ndo sao factos histaricos.

Estas indicag6es futuras estao sujeitas a um conjunto de fatores e de incertezas que poderao fazer com que os resultados
reais difiram materialmente dagueles mencionados como indicagdes futuras, incluindo, mas nao limitados, a alteracdes na
regulacao do setor das telecomunicag@es, condi¢des econémicas e alteracdes da concorréncia. Indicagdes futuras paodem

ser identificadas por palavras tais como “acredita’, “espera”, “antecipa’, “projeta”, “procura”, “estima”, “futuro” ou expressoes
semelhantes.

Embora estas indicagdes reflitam as nossas expectativas atuais, as quais acreditamas serem razoaveis, os investidares e
analistas e, em geral, todos os utilizadores deste documento, sao advertidos de que as informagdes e indicagdes futuras
estao sujeitas a varios riscos e incertezas, muitos dos quais dificeis de antecipar e para além do nosso controlo, e que
poderdao fazer com que os resultados e os desenvolvimentos difiram materialmente daqueles mencionados em, ou
subentendidos, ou projetados pelas informacdes e indicacdes futuras. Todos sdo advertidos a nao dar uma inapropriada
importancia as informagdes e indicagdes futuras. Nao assumimaos nenhuma obrigacdo de atualizar qualquer informagao ou
indicacao futura.
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